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Ayuda comisiones a comerciales. 

Índice 

1. Introducción y Objetivos 

• Las comisiones como incentivo y núcleo del rendimiento de ventas. 

• Objetivos principales de la gestión y tipologías de comisión. 

2. Configuración y Alta del Comercial 

• Activación del rol comercial en la ficha del empleado. 

• Elección excluyente del tipo de comisión. 

3. Comisiones por Categoría 

• Estructura de tarifas por categorías generales. 

• Personalización de comisiones por nombre de comercial. 

4. Comisiones por Volumen y Parámetros Extendidos 

• Configuración de tramos y metas alcanzadas por rango de fechas. 

• Distribución por número de facturas y venta conjunta. 
 

5. Listado e Informes de Comisiones 

• Extracción de datos y filtrados para el abono de comisiones. 
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Introducción y Objetivos 
 
El módulo de Comisiones en Treyder SQL es la herramienta clave para la gestión, control y 

liquidación de los incentivos económicos destinados a la fuerza de ventas de su empresa. Su 

objetivo principal es automatizar el cálculo de las compensaciones basándose en las ventas reales 

introducidas en el sistema (albaranes o facturas), garantizando la transparencia y minimizando los 

errores de cálculo manual. 

Una correcta parametrización de este apartado le permitirá: 

• Fidelizar y motivar al equipo: Establecer reglas claras y objetivas de remuneración variable. 

• Flexibilidad comercial: Adaptar las comisiones según el tipo de producto (tarifas PVP) o 

por el volumen global facturado. 

• Trazabilidad total: Vincular directamente cada documento de venta a su comercial 

correspondiente para una posterior auditoría. 

 

 

Configuración y Alta del Comercial 
 
Antes de poder asignar cualquier tipo de porcentaje o importe, es de obligado cumplimiento activar 

de forma interna el perfil de comercial en la base de datos de empleados. Las dos modalidades 

existentes (Por Categoría o Por Volumen) son estrictamente excluyentes; la activación de una de 

ellas anula automáticamente la parametrización de la otra. 

 

Pasos para la activación del comercial: 

1. Acceda al menú superior: Archivos > Empleados. 

2. Seleccione y abra la ficha del empleado correspondiente. 

3. Diríjase a la parte inferior derecha de la pestaña principal. 

4. Marque la casilla "Es comercial". 

5. Seleccione mediante el selector el tipo de comisión que desea aplicarle (Categoría o 

Volumen). 
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Comisiones por Categoría 
 
Esta modalidad permite especificar porcentajes de comisión fijos sobre las ventas, los cuales 

pueden fluctuar y variar dependiendo de la escala de precios o categoría asignada al documento. 

Para dar de alta, consultar o modificar estas tablas de comisiones, acceda al menú superior: Ventas > 

Comisiones. 
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Estructura general de porcentajes 

 

El sistema permite segmentar las comisiones cruzando la Categoría con las diferentes tarifas (PVP1 

a PVP5). A modo de ejemplo, se detalla la siguiente escala: 

 

Tipo comisión PVP1 PVP2 PVP3 PVP4 PVP5 

Categoría A 2 % 2,5 % 3 % 3,5 % 4 % 

Categoría B 3 % 3,5 % 4 % 4,5 % 5 % 

Categoría C 4 % 4,5 % 5 % 5,5 % 6 % 

 

Alternativa: Comisiones Nominativas (Por Comercial) 

En aquellas empresas que cuenten con pocos comerciales y las condiciones económicas sean 

totalmente individualizadas, se recomienda nombrar los tipos de comisión directamente con el 

nombre propio del vendedor para facilitar su identificación: 

Tipo comisión PVP1 PVP2 PVP3 PVP4 PVP5 

Juan 2 % 2,5 % 3 % 3,5 % 4 % 

Laura 3 % 3,5 % 4 % 4,5 % 5 % 

Ana 4 % 4,5 % 5 % 5,5 % 6 % 

 

Nota: Al procesar la venta, si el comercial tiene este tipo de asignación por categoría, el sistema 

leerá de forma automática la línea de albarán o factura y aplicará el porcentaje correspondiente. En 

caso de comisiones por volumen global, los campos de porcentaje de la línea individual se 

mantendrán a cero. 
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Comisiones por Volumen y Parámetros Extendidos 
 
Si en la ficha del empleado se determinó que la modalidad adecuada era la Comisión por Volumen, 

la parametrización no se realiza desde el menú Ventas, sino desde la propia ficha del comercial, 

concretamente accediendo a la 3ª pestaña de su ficha de empleado. 

 

 

Configuración de Tramos y Metas 

 

Este método permite premiar el rendimiento a través de escalas acumulativas en base al volumen 

total facturado entre dos fechas concretas (habitualmente filtros mensuales, ej. del 01/06 al 30/06). 

Aunque lo estándar es trabajar con porcentajes, el sistema admite también la asignación de un 

importe fijo en euros por tramo alcanzado: 

• Tramo 1: Desde 500 € hasta 1.000 € → 1 % mensual o Importe Fijo asignado. 

• Tramo 2: Desde 1.001 € hasta 5.000 € → 2 % mensual o Importe Fijo asignado. 

• Tramo 3: Desde 5.001 € hasta 10.000 € → 3 % mensual o Importe Fijo asignado. 

 

Parámetros Avanzados de Control 

Dentro de esta misma pestaña de volumen, disponemos de herramientas de segmentación 

avanzada: 

• Rango "Desde – Hasta cantidad de facturas": Permite establecer comisiones vinculadas 

directamente al número de transacciones o ventas realizadas, abonándose la comisión por 

cada factura individual emitida y no por el sumatorio del importe total. 

• Porcentaje de Venta Conjunta: Diseñado para escenarios donde dos comerciales 
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intervienen y comparten una venta. El sistema permite distribuir el porcentaje (por ejemplo, 

50% para cada uno). Para su correcta aplicación, es requisito indispensable que ambos 

vendedores queden registrados en el documento de factura original. 

Esta pestaña está sujeta a permisos de usuario y es visible en albaranes y facturas de venta. Aunque 
el sistema asigna la comisión automáticamente según el perfil del comercial, el usuario puede 
modificar manualmente el porcentaje o el importe en cualquier línea. En caso de comerciales con 
comisiones por volumen global, estos campos individuales permanecerán en cero, ya que su cálculo 
se pospone para los listados generales.  
 
 

 

Listado e Informes de Comisiones 
 
 
Una vez finalizado el periodo comercial y registrados todos los documentos de venta, el usuario 

puede extraer los informes definitivos para proceder a la liquidación económica. 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Para más información sobre pedidos, dispones del manual siguiente: 

https://www.treyder.com/manuales/Ayuda%20comisiones%20a%20comerciales.pdf 

 
FIN 


